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Publireportage
Machen Sie Ihr Unternehmen zum Tagesthema!
Eine Reportage über Ihre Firma wirkt ähnlich wie ein redaktio neller Beitrag und  
gewinnt daher eine hohe Beachtung. Die Publireportage ist eine halb- oder ganz-
seitige Imageanzeige und gibt den Lesern Informationen und Einblicke, welche über 
den üblichen Rahmen, wie ihn die Werbung ermöglicht, hinausgeht. Publireporta-
gen eignen sich besonders für: Firmenjubiläen, Tage der offenen Tür, Lancierungen 
neuer Produkte oder Dienstleistungen, Geschäftsübergaben, Neueröffnungen oder 
ganz einfach für Firmenporträts.

Eine besonders attraktive Möglichkeit, mit Ihrem Unternehmen in die Köpfe der 
Leser zu gelangen!

Die Publireportage ist eine bezahlte Textseite und wird als solche gekennzeichnet, 
um die Trennung zwischen redaktionellen Bei trägen und Werbung transparent zu 
machen. Text und Bilder werden von Ihnen zur Verfügung gestellt oder können 
beim Verlag gegen Verrechnung in Auftrag gegeben werden (Richtpreis Fr. 480.–).

Preise
Publireportage im Frutigländer Publireportage im Frutiger Anzeiger
½ Seite Fr. 1255.–  ½ Seite Fr. 1448.–
  1 Seite Fr. 2510.–    1 Seite Fr. 2895.–

Alle Preise und Leistungen zuzüglich der gesetzlichen Mehrwertsteuer (7.7 %),
Preisänderungen vorbehalten.
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Draussen ist es bitterkalt. Doch die 
Angereisten können sich freuen: In 
der eben bezogenen Ferienwohnung 
herrscht behagliche Wärme. Einziger 
Wermutstropfen ist der leichte Ölge-
ruch, der sich vom Ofen aus verbreitet. 
Dies erleben zahlreiche Ferienhausbe-
sitzer im Frutigland. Doch das dürfte 
bald vorbei sein. Die beliebten und zu-
verlässigen Ölöfen mit Ferneinschaltung 
werden von Sibir nicht mehr hergestellt. 
Ende Jahr ist Schluss, bestätigt Beat 
Spiess von der Spiess Energie + Haus-
technik AG. «Natürlich gewährleisten 
wir weiterhin die Servicearbeiten an 
diesen Heizgeräten», ergänzt der Fir-
meninhaber. 

Topmoderne und umweltfreund-
liche Alternative
Das Aus für das SIBIR-Modell kam für 
Beat Spiess überraschend schnell. Um-
gehend schaute er sich nach einem 
gleichwertigen Ersatz für das beliebte 
System um. Beim Pelletofen-Hersteller 
Rika wurde er fündig. «Der RIKA DOMO 
vereint Ästhetik und moderne Technik 
in einem innovativen Pelletofen. Die 
breite, mit Speck- oder Sandstein ver-
kleidete Front sorgt für ein natürliches 
Ambiente, während Sie das gemütli-
che Kaminfeuer geniessen. Im Inneren 
überzeugt der Pelletofen DOMO mit in-
novativer Technik: Das Touch-Display 
mit elektronischem Türöffner und die 
automatische Entaschung sind nur zwei 
Funktionen in einer Reihe technischer 
Finessen. Die zahlreichen Anschluss-
möglichkeiten erleichtern die Integra-
tion des Ofens in Ihren Wohnraum», 
schreibt Hersteller Rika über den von 
Beat Spiess ausgewählten Ofen. «Wir 
haben mit diesem Fabrikat eine sehr 
gute, umweltfreundliche Alternative ge-
funden», freut er sich. 

Patente Eigenentwicklung
Doch allein mit dem Ofen ist es nicht 
getan. Denn dieser fasst gerade mal 
eine Wochenration Pellets. Zu wenig für 
die meisten Ferienhäuser, die nicht jede 
Woche besucht werden und bei Frost 
beheizt werden sollten. Deshalb entwi-
ckelte die Firma Spiess den Pelletofen 
mit einer automatischen Zuführung aus 

einem Vorratstank weiter. «Der Tank 
deckt einen Jahresverbrauch ab und 
steht in der Regel im Keller. Von dort 
werden die Pellets mit einem Fördersys-
tem in den Zimmerofen befördert. Bei 
diesem kann über die Steuerung ein-
fach die Temperatur geregelt werden. 
Das System hat zudem eine CO2-Raum-
überwachung sowie eine integrierte 

Ferneinschaltung und einen Frostwäch-
ter», beschreibt er das System. «Allfälli-
ge Störungen werden dem Kunden und 
unserer Serviceorganisation automa-
tisch übermittelt», hebt er einen weite-
ren Sicherheitsaspekt hervor. 

Zufriedene Kunden
Beat Spiess und sein Team konnten 
die Neuentwicklung bereits in zwei Fe-
rienhäuser in Adelboden einbauen. Die 
 Besitzer wollten keine Heizung mit fos-
silem Brennstoff mehr. Eine Haltung, 
die Beat Spiess bei immer mehr Kun-
dinnen und Kunden feststellt. «Statt 
1000 Liter Öl zu verbrennen, werden in 
einem Jahr nun gut zwei Tonnen Pel-
lets verbrannt», verdeutlicht der Fir-
meninhaber die Umweltfreundlichkeit 
der Pelletheizung. Er empfiehlt seinen 
Kundinnen und Kunden denn auch die 
qualitativ sehr guten Holzpellets von 
«BeoPellets», durch welche die Wert-
schöpfung erst noch in der Region 
verbleibe. Die Kunden sind denn auch 
sehr zufrieden, wie der Firmeninhaber 
berichtet. «Sie haben eine nachhaltige 
Heizlösung ohne Qualitäts- oder Kom-
forteinbussen», fasst er zusammen. 
«Sie können das gesamte Heizsystem 
über das Handy oder den PC überwa-
chen und steuern, es können sich sogar 
mehrere Parteien am Überwachungs-
system beteiligen.» 

Weiterhin Service-Partner für Ölofen
Auch wenn wegen des neuen Systems 
das Thema Öl für die Spiess Ener-
gie +  Haustechnik nun etwas in den Hin-
tergrund rückt, die Besitzerinnen und 
Besitzer eines Ölofens können sich wei-
terhin auf Beat Spiess und sein Team 
verlassen. «Wir betreuen nach wie vor 
Ölöfen und Ölfeuerungen», entkräftet 
er etwaige Befürchtungen. «Schliess-

lich gehört der Service solcher Geräte 
zu den wichtigen Standbeinen unseres 
Betriebs.»
 Martin Hasler

Mit Pellets Ferienhäuser klimaneutral heizen
Mit dem Pelletofen DOMO von Rika bietet die Spiess Energie + Haustechnik AG eine echte Alternative zum beliebten 
SIBIR-Öl ofen, der ab Ende Jahr nicht mehr hergestellt wird. Firmeninhaber Beat Spiess entwickelte den Ofen zu 
einem Heizsystem mit auto matischer  Pelletzuführung weiter. Damit  können nun auch Ferienhäuser mit einem klima-
neutralen Heizsystem ausgerüstet werden.
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Beat Spiess, sind Sie ein Tüftler?
Ja, ein wenig schon. Wir waren schon 
früh mit der erneuerbaren Energie und 
der Fotovoltaik vertraut. Das Erfüllen 
von Kundenwünschen, spornt uns im-
mer wieder an, Herausforderungen zu 
meistern. Geht nicht, gibt’s bei uns nicht! 
Allerdings darf ich auch sagen: Unsere 
Lösung mit dem Pelletofen ist keine Bas-
telei, sondern ein ausgeklügeltes System 
mit Komponenten, die auf dem Markt er-
hältlich sind. Wir haben diese lediglich 
kompakt zusammengefügt. Das ist der 
grosse Vorteil unserer Firma: Wir führen 
Aufträge von A bis Z aus und haben das 
Fachwissen zu allen Komponenten, die es 
für den Gesamtprozess gebraucht hat. 

Ein neues Heizsystem saugt man sich 
nicht eben gerade aus dem Finger, oder?
Nun, wir haben ja nicht das Rad neu er-
funden. Es sind einzelne Komponenten, 
die ich mit baulichen Anpassungen zu-
sammengefügt und getestet habe. Das 
Resultat ist nun eine saubere, umwelt-
freundliche Alternative ohne Ölgeruch 
mit Kaminfeuerambiente als Ersatz für 
den auslaufenden SIBIR-Ölofen. 

Wieso sollte ich wegen einer 
 Heizung gerade zu Ihnen kommen?
Unsere Firma gibt es seit über 100 Jahren, 
ich bin bereits die vierte Generation im 
Geschäft. Unsere Stärke ist sicherlich, 
dass wir Anlagen planen und installie-
ren, die nachhaltig sind. Wir verwenden 
ausschliesslich Fabrikate, die wir auch in 
Eigenregie warten können. Dem Kunden 

gibt das die Gewähr, einen Partner vor 
Ort zu haben, der die Funktionstüchtig-
keit der Geräte sicherstellt. Nur eine gut 
eingestellte und gewartete Anlage sorgt 
dafür, dass Geld gespart werden kann. 
Unsere Angebote sind detailliert und mit 
allen zu erwartenden Kosten ausgewie-
sen. Die Kundinnen und Kunden kaufen 
also nicht die Katze im Sack. 

Welche Dienstleistungen kann ich 
von Ihnen erwarten?
Der Servicebereich ist eine unserer 
Stärken. Wir beschäftigen sieben Ser-
vicetechniker für die gesamte Haus-
technik, den Sanitär- und Solarbereich. 
Wir betreiben einen 24/7-Pikettdienst.

Die Anforderungen unserer Kunden sind 
hoch, aber das treibt uns an. Wir  bilden 
unsere Mitarbeitenden permanent aus 
und weiter. So können wir unserer Kund-
schaft die Sicherheit einer rundum funk-
tionierenden Serviceorganisation bieten.

«Alles unter einem Dach» lautet das 
Motto der drei Firmen Spiess Ener-
gie + Haustechnik, Beosolar und Marti 
Dach + Solar. Wir beschäftigen knapp 
70 Mitarbeitende an den Standorten 
Spiez, Reichenbach und Adelboden. Wir 
führen Zweigstellen in Krattigen und neu 
auch in Thierachern. In Adelboden ha-
ben wir eine Bad-Ausstellung und einen 
«BadShop» mit Ersatzteilen für die Bad- 
und Küchenbereiche. Im Oktober er-
öffnen wir ausserdem eine permanente 
Zimmerofen-Ausstellung in Frutigen.

Worauf sind Sie besonders stolz?
Auf unsere Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter. Sie sind der Garant, dass die 
Kundenwünsche auch umgesetzt wer-
den können. Mit unserer Crew setzen 
wir sehr auf Individualität und Qualität!
 MHA

Ferienchalet 
in Adelboden
Ausgangslage  
Einfaches, zweistöckiges Ferienchalet 
mit 70 m2 Wohnfläche, beheizt mit 
automatischem  Sibir-Ölofen mit 
Öltank im Untergeschoss. UG mit 
Badezimmer und Schlafraum.

Neuer Ofen 
Fabrikat Rika, Typ Domo Multiair 
Leistung 10 kW. 

1 Multiair oben, 1 Multiair im Bade-
zimmer.

Grundwärme Ofen für UG und EG 
ab Strahlungswärme des Ofens.

Pellets-Lagerraum 
Lagerfähigkeit von 2 Tonnen Pellets 
(1,5 m3 Pellets), diese entsprechen 
1000 Litern Öl.

Verbrauchszahlen 
Ölverbrauch vorher 900 –1000 Liter, 
entspricht Verbrauch von 2 Tonnen 
Pellets.

Kosten 
Ein neuer Sibirofen mit Ferneinschal-
tung im Vergleich kostet montiert 
ca. CHF 12 000.– Investition Umbau 
auf Rika-Ofen mit Nachführsystem 
und Lagerraum ca. CHF 52 000.– För-
dermittel von CHF 10 000.– erhalten 
(neu ab 01.05.2021 CHF 6 000.–).

füR die Auswechslung ihRes sibiRofensAKTIONEN 2021

 von oel zu oel
 mit 2-JAhRe-gRAtis-seRviceAbo 

 im weRt von chf 500.–

• Bestellung bis am 15.12.2021

• Installation nach Vereinbarung

 Wir wechseln Ihren bestehenden Sibiroelofen und tauschen ihn 

 gegen einen neuen Thermolino aus. Ersatzteile sind bis auf Weiteres 

 lieferbar, Service und die Reparaturen können wir für die nächsten 

 Jahre sicherstellen.

 von oel zu Holz 

 mit gRAtis bio Pellets 

 im weRt von chf 700.–

• Bestellung bis am 31.12.2021

• Installation nach Vereinbarung

 Auswechslung auf erneuerbare Energie! Der Wechsel auf ein CO2-

 neutrales Heizsystem lohnt sich jetzt für Sie um ein Vielfaches. 

 Wir wechseln Ihren Sibirofen auf ein Pelletheizsystem. Dabei spielt 

 es keine Rolle, ob es sich um einen Einzelofen mit Wochentank, 

 automatischer Befüllung oder Zentralheizung handelt. Sie können 

 teilweise zusätzlich von der grosszügigen Klimaprämie profitieren 

 und heizen jetzt noch einen Winter lang gratis! Bei Auftragserteilung 

 im Jahr 2021 schenken wir und die Firma BeoPellets Ihnen 

 Holzpellets im Wert von CHF 700.–.
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«Geht nicht, gibt’s nicht bei uns!»

sPIess eneRGIe + haustechnIk aG
erlenweg 1
3715 adelboden 
T 0041 33 673 88 44
inFo@SpieSSag.com
www.SpieSSag.com

PARO 
DER ÄSTHETISCHE 
UND FUNKTIONALE 
KOMBIOFEN
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Ihr Brennstoff aus der Region
BeO-Pellets sind CO2-neutral und umweltschonend

–  Wertschöpfung zu 100 % aus der Region
– Enthalten keine Presshilfsmittel und Zusätze
–  Zertifiziert von Bioinspecta  

durch das Label  
www.schweizernaturholzpellets.ch

Aus einheimischem Bergholz

Eröffnung Ofenausstellung
30. und 31. Oktober 2021, Waldegg Frutigen
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Die Handwerkskunst wird weitergeführt!
Publireportage

Führungswechsel bei der Zimmerei-
Schreinerei Bärtschi in Adelboden. 
Inhaber Erwin Bärtschi übergab 
seinen Betrieb an den langjährigen 
Mitarbeiter Christian Dänzer. Die-
ser will die Schreinerei Bärtschi in 
bewährter Tradition weiterführen.

Die Küche im Showroom der Schrei-
nerei Bärtschi begeisterte schon so 
manche Besucherinnen und Besucher. 
«Ja, es wurden schon Küchen direkt 
aus der Ausstellung herausgekauft», 
erklärt Erwin Bärtschi. Auch die aktu-
ell ausgestellte Küche fasziniert mit 

ihrem sonnengebräunten Altholz, mit 
den indirekt beleuchteten Elementen, 
der Maserung und den Astbildern. 
«Als ich die Schreinerei übernommen 
habe, war das noch anders. Damals 
wäre dieses Altholz eher verbrannt 
worden. Die Kunden und Kunden 
wünschten astfreies, gleichmässiges 
Holz», erinnert sich Erwin Bärtschi.

36 Jahre ist es her, dass er mit seiner 
Frau Danielle den elterlichen Zwei-
mannbetrieb übernahm. «Über viele 
Jahre durften wir etliche Stamm-
kunden gewinnen, und es kamen ver-

schiedene Arbeitsbereiche wie der 
Küchenbau hinzu», blickt Erwin 
Bärtschi zurück. Der Betrieb entwi-
ckelte sich weiter. «Mit verschiedenen 
Ausbauschritten wurde unsere Pro-
duktionswerkstatt vergrössert und 
der Maschinenpark erweitert.» Trotz 
der stetigen Modernisierung blieb 
aber eine Konstante über die Jahre 
bestehen: die hohe Qualität bei der 
Ausführung der Arbeiten. «In vielen 
Häusern, vorwiegend in Adelboden, 
stehen Werke aus unserer Unterneh-
mung – unser Beitrag zum Thema 
‹schöner Wohnen› », sagt Erwin 

Bärtschi. Dabei haben er und sein 
Team stets darauf geachtet, auf die 
Kunden einzugehen und vor Ort neue 
Möglichkeiten aufzuzeigen. «Der 
direkte Kundenkontakt ist und bleibt 
wichtig», zeigt sich Bärtschi über-
zeugt. So soll eine neue Küche zu 
einem tollen Erlebnis für die Kundin-
nen und Kunden werden. 

Und das soll so bleiben. Erwin 
Bärtschi verabschiedet sich mit 
seiner Frau zwar in den Ruhestand, 
der Betrieb wird aber in bewährter 
Manier weitergeführt. Im langjähri-
gen Mitarbeiter Christian Dänzer und 
seiner Frau Iris haben die scheiden-
den Geschäftsinhaber die geeigneten 
Nachfolger gefunden, wie sie nicht 
ohne Genugtuung feststellen. «Wir 
bieten weiterhin sämtliche Schrei-
nerarbeiten an. Der Küchen- und 
Möbelbau sowie der Innenausbau 
sind unsere Spezialgebiete», sagt 
Nachfolger Christian Dänzer. Er hat 
das Handwerk von der Pike auf 
gelernt. Nach 14 Jahren als Mitarbei-
ter von Erwin Bärtschi fühlt er sich 
ausreichend gerüstet, das Werk sei-
nes Vorgängers weiterzuführen: «Wir 
wollen mit dem bewährten Bärtschi-
Team weiterhin die gewohnt hohe 
Qualität und gute Verarbeitung bie-
ten», so Dänzer. Das gilt ebenfalls 
als Ausbildungsstätte für angehende 
Schreinerinnen und Schreiner. Diese 
lernen das Handwerk noch von Grund 
auf, sodass sie alle Schreinerarbeiten 
ausführen können.

Das Bärtschi-Team freut sich auf die Zukunft (v.l., stehend): Christian und Iris Dänzer, Darina Dänzer, Sophia Inniger sowie Danielle 
und Erwin Bärtschi. Vorne kniend: Aline Inniger, Toni Müller, Niklaus Pieren und Dominic Allenbach. Foto: zvg/Dominic Allenbach

Denn: «Wir produzieren bei uns in der 
Werkstatt alles selber, von A bis Z», so 
Christian Dänzer. Bei Umbauten über-
nimmt die Schreinerei Bärtschi oft-
mals die gesamte Organisation bei der 
Realisierung eines Projektes – von der 
Planung bis zur Übergabe des fertigen 
Werkes. Neben den Qualitätsan-
sprüchen ist dem Betriebsinhaber die 
Nachhaltigkeit wichtig. Auch hier gel-
ten hohe Anforderungen. So setzt der 
Fachmann bei der Auswahl des Holzes 
vorwiegend auf einheimische Holz-
arten oder zumindest auf solche aus 
dem umliegenden Ausland.»

Während Christian Dänzer und sein 
Team zuversichtlich in die Zukunft 
schauen, kann sich Erwin Bärtschi 
mit seiner Frau mit Blick auf die ge re-
gelte Nachfolge sorgenfrei aus dem 
Ge schäftsleben zurückziehen. «Wir 
haben die richtige Wahl getroffen», sagt 
er und verabschiedet sich mit folgenden 
Worten: «Wir bedanken uns herzlich 
für die grosse Kundentreue gegen-
über unserem Betrieb. Mit Freude 
und Dankbarkeit schauen wir auf eine 
schöne Zeit zurück und freuen uns 
nun auf den neuen Lebensabschnitt.»
 Martin Hasler

www.baertschi-adelboden.ch
Tel. 033 673 28 28 

Zimmerei

Schreinerei

Küchenbau
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PR-Texte
Ergänzen Sie Ihr Inserat mit einem informativen Kurztext!
Ein Inserat Ihrer Firma kann durch einen Text mit Bild im redaktionellen Teil des 
Frutigländers oder im Frutiger Anzeiger publiziert werden. Zu diesem Zweck stellt 
der Verlag das Gefäss «Marktplatz» zur Verfügung. Ein «Marktplatz»-Beitrag ist 
ideal, um beispiels weise einem Mitarbeiter zu dessen Dienstjubiläum zu gratulieren, 
über einen Tag der offenen Tür zu berichten oder ein Produkt genauer vorzustellen.

Die PR-Texte werden im «Marktplatz» als solche gekennzeichnet, um die Trennung 
zwischen redaktionellen Beiträgen und Werbung transparent zu machen. Text und 
Bilder werden von Ihnen zur Verfügung gestellt. Der «Marktplatz» ist ein separates 
Gefäss für den Frutiger Anzeiger und den Frutigländer.

Preise
Insertionspreise pro mm farbig; abzüglich 50 % Rabatt
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Schlafmangel ist verantwortlich 
für viele der gefährlichsten Zivili-
sationskrankheiten in der westli-
chen Welt. Es gibt mehr tödliche 
Autounfälle durch Übermüdung 
als durch Trunkenheit am Steuer. 
Schlafmangel ist mitverantwort-
lich für Burn-outs, Herz-Kreislauf-
Erkrankungen, Übergewicht, De-
menz, Krebs und hormonelle 
Schwankungen … Die Aufzählung 
lässt sich nahezu beliebig erwei-
tern.
Mit dem beigelegten «Schnarch-
blatt» möchten wir Sie dazu an-

regen, über Ihre Gewohnheiten 
nachzudenken. Wie gut ist Ihre 
Schlafqualität? Könnten kleine, 
lieb gewonnene, aber ungesunde 
«Traditionen» schuld daran sein, 
dass Sie abends keinen Schlaf fi n-
den? Und wie steht es mit der Er-
nährung und Ihren sportlichen 
Aktivitäten? Diese Fragen stehen 
im Fokus. Das Titelthema «12 ulti-
mative Tipps für gesunden Schlaf» 
bietet sogar Soforthilfe. Für alle 
weiteren Fragen stehe ich Ihnen 
gerne persönlich zur Verfügung.

Viel Spass beim Lesen wünscht
Daniel Schärz – der Schlafspezialist

Exklusive Beilage: 
Das Schnarchblatt 2020

MARKTPLATZ / ANZEIGE

Der Schlafspezialist
Frutigenstrasse 46A

3600 Thun
+41 78 776 44 92

info@derschlafspezialist.ch
www.derschlafspezialist.ch
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Geschäftsübergabe
Werte Bewohner/-innen der Gemeinde Reichenbach und Umgebung

Nun ist die Zeit gekommen. Nach 25 Jahren geben wir unseren Bestat-
tungsdienst altershalber in neue Hände. Wir DANKEN euch allen von 
ganzem Herzen für das grosse uns geschenkte Vertrauen in all den schwe-
ren Stunden und Tagen.

So freut es uns sehr, ab dem 1. Januar 2021 im Daniel Lochbrunner 
Bestattungsdienst und seinem ganzen Team, die einfühlsamen und kompe-
tenten Nachfolger gefunden zu haben.

Wir wünschen uns, dass Sie unseren Nachfolgern in Zukunft ebenfalls 
Ihr Vertrauen schenken werden. 

Alles Gute und mit  lieben Grüssen
Fritz und Vreni Sieber

Geschäftsübernahme
Sehr geehrte Bewohner/-innen der oben erwähnten Gemeinde

«Wir sind für Sie da, wenn Sie uns brauchen …»

Diesen Leitsatz nehmen wir wörtlich. Mit Rat und Tat stehen wir den 
Betroffenen in schwierigen Situationen rund um die Uhr mit viel Herzblut 
und Erfahrung zur Seite. In der Zwischenzeit ist unser Betrieb auf ein 
junges und starkes Team herangewachsen, welches sich den täglichen 
herausfordernden Aufgaben hingibt.

Wir sind Wegzeiger und Begleiter der Hilfesuchenden, Umsetzer von 
persönlichen Wünschen und Ansprechpersonen bei Unvorhergesehenem.

Viele Menschen sind in diesen schwierigen Stunden dankbar, wenn sie sich 
an jemanden wenden können, der kompetent unterstützen, beraten und 
helfen kann.

Es ist uns eine grosse Ehre, das Vertrauen von Fritz und Vreni Sieber 
geschenkt bekommen zu haben, diese Verantwortung als erfahrene 
Begleiter und Betreuer zu übernehmen und weiterführen zu dürfen.

Herzlichst
Daniel Lochbrunner und Yvonne Tschanz mit Team

 Bestattungsdienst
 Fritz und Vreni Sieber
 Reudlen, 3713 Reichenbach, 079 622 45 21, 033 676 05 16
 für die Gemeinde Reichenbach und Umgebung

10%Rabatt

(Bitte Tag ankreuzen)

Name Vorname

Bitte mit Kugelschreiber ausfüllen. Ausschneiden und ausgefüllt
vor dem Bezahlen an der Kasse vorweisen.
Einlösbar an einem Tag nach freier Wahl bis 24. Dez. 2020

10% Rabatt auf allen Artikeln, ausgenommen: Nettopreise,
Gutscheine, Gebühren-Kehrichtsäcke, Reparaturen.
Keine Rabattkumulation.

✄

Tages-Rabattkarte

www.schaufelberger-thun.ch
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Thun • Interlaken • Heimberg

Möchten Sie wissen, was in der 

Region Simmental passiert?

Dann abonnieren Sie den Simmentaler Anzeiger und Sie erhalten die  
Informationen jeden Donnerstag ins Haus geliefert!

12 Monate CHF 82.– | 6 Monate CHF 53.– | 3 Monate CHF 42.– | Tel. 033 657 87 87

113’358
Exemplare

(WEMF-beglaubigt 2019)

WERBUNG IN DEN OFFIZIELLEN AMTLICHEN ANZEIGERN – WERBUNG, DIE GELESEN WIRD

Emmental

Oberaargau

Seeland

Anzeiger Interlaken

Frutiger 
Anzeiger

Simmentaler 
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von Saanen

Berner Jura

Biel / Bienne

Bern Mittelland

Thuner Amtsanzeiger

Sujetwechsel

möglich

Attraktive
Preise

Gerne erstellen wir eine Offerte für Sie.

Frutiger Anzeiger

170’000
Leser

(geschätzter Wert)

Das Berner-Oberland-Kombi 4+1 deckt garantiert
100 % der Haushaltungen in folgenden Gebieten lückenlos ab:

Frutiger Anzeiger
10’543 Exemplare

Simmentaler Anzeiger
14’966 Exemplare

Anzeiger Interlaken
26’065 Exemplare

Thuner Amtsanzeiger
57’158 Exemplare

Anzeiger von Saanen
4’626 Exemplare

Frutigländer Medien AG
Lindenmattstrasse 7
Postfach 77
3714 Frutigen

Telefon 033 672 11 33
admin@frutiglaender.ch

www.frutiglaender.ch

Titel-

kombinationen 

frei wählbar

Zum Beispiel:

Frutiger Anzeiger +

Simmentaler Anzeiger

Frutiger Anzeiger +

Simmentaler Anzeiger +

Thuner Amtsanzeiger

etc.

Inseratepreise berechnen unter: 
www.beokombi.ch

www.frutiglaender.ch

Sonntag, 6. Dezember 2020

Chlousefahrt
Frutigen, 10.00 Uhr, 
Fr. 60.– inkl. Mittagessen

Platzzahl beschränkt. Melden Sie 
sich möglichst schnell an.

Mit hö�icher Empfehlung:
Theophil Schmid, Taxi-Transporte,
3714 Frutigen, Tel. 033 671 11 71

Die Initiative weckt falsche  
Erwartungen. In der Praxis ist 
eine lückenlose Überwachung 
der Lieferkette schlicht nicht 
möglich.

Sandro Bolton
Geschäftsführer Griwa Treuhand AG  
und Präsident HIV-Sektion  
Interlaken-Oberhasli

zur Unternehmens-
Verantwortungs-Initiative

NEIN
leere-versprechen-nein.ch
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1 INSERAT, 5 KANÄLE
Ihr Inserat erscheint nicht nur im 

«Frutiger Anzeiger», sondern auch 
im Web, auf Tablets, Smartphones 

und TV-Bildschirmen.
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Würfeln Sie Ihren persönlichen
Zusatzrabatt

auf Matratzen und Flexrahmen

rybrüggstr. 5, frutigen

1'979.-

Frühlings-Möbel-Wochen
Ausstellungs-Rabatt + Sonder-Angebote

bis 24. April 2021

neue Modelle / neue Deko-Artikel
Schnäppchen aus der Fundgrube

Wir freuen uns riesig auf Ihren Besuch

         motorisch   2'890.-  2'299.-

Top-
Angebot

Ausnahme: Budget / Aktionen

     ohne Funktion 1'914.-  1'529.-

 z.B. 120/200 cm

Top-
Angebot

mit motorischer Funktion          2'545.-

  motorisch 1'889.-

       ab 1'359.-

  motorisch 2'799.-

 echt Leder

Top-
Angebot

Top-
Angebot

Eröffnung Erbvertrag 
und Testament
Von Gunten-Greber Lydia, Tochter 
der Greber Susanna, Witwe des von 
Gunten Ernst seit 2.7.2000, wohn-
haft gewesen Seniorenzentrum 
Schweizerhof, Innere Dorfstrasse 10, 
3718 Kandersteg (früher Pintelgasse 
5b, 3752 Wimmis), verstorben am 
4. Februar 2021 in Kandersteg BE.

Erbvertrag vom 2. Februar 1998 
und eigenhändige letztwillige 
Verfügung vom 25. Mai 2009 mit 
Aufhebung der gesetzlichen Erbfolge 
und Erbeinsetzung. 

Einsprachen sind bis am 30. April 
2021 an Ulrich Brunner, Notar, 
Bahnhofstrasse 21, 3700 Spiez, 
zu richten.

 Ulrich Brunner, Notar, 
 Bahnhofstrasse 21, 3700 SpiezKleinkaliber-Schützen

Frutigen

Jungschützenkurs
Alle Jugendlichen mit Jg. 2001–
2011 sind teilnahmeberechtigt.

Anmeldung:
Samstag, 17. April 2021,
um 13.30 Uhr
beim KKL-Schützenhaus
oder Telefon 033 671 36 80

Schiessprogramm 
der Strubelschützen 

Adelboden 2021
Sa., 17.4., 14.00   Schnee schaufeln
Mi., 21.4., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Sa., 24.4., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 28.4., 18.00 – 20.00  Freie Uebung 
Fr., 30.4., 18.00 – 20.00  Einzelwett-

schiessen 
Sa., 1.5., 13.00 – 17.00  Jungschützen-

kurs
Sa., 1.5., 17.00 – 20.00  Einzelwett-

schiessen
Mi., 5.5., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Sa., 8.5., 13.00 – 17.00  Jungschützen-

kurs 
Sa., 8.5., 17.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 12.5., 18.30 – 20.30  Freie Uebung
Fr., 14.5., 17.00 – 20.30  Freie Uebung
Mi., 19.5., 18.30 – 20.30  Freie Uebung
Sa., 22.5., 13.00 – 16.00  Jungschützen-

kurs 
Sa., 22.5., 16.00 – 20.30  Uebung 

Feldschiessen
Mi., 26.5., 16.00 – 20.30  Uebung 

Feldschiessen
Do., 27.5., 17.00 – 20.30  Uebung 

Feldschiessen
Fr., 28.5., 18.30 – 20.30  Feldschiessen
Sa., 29.5., 16.00 – 20.30  Feldschiessen
So., 30.5., 08.30 – 11.30  Feldschiessen
Mi., 2.6., 18.30 – 20.30  Freie Uebung
Sa., 5.6., 13.00 – 17.00  Jungschützen-

kurs
Sa., 5.6., 17.00 – 20.30  Freie Uebung
Mi., 9.6., 18.30 – 20.30  Freie Uebung
Mi., 16.6., 18.30 – 20.30  Obligatori-

sches
Sa., 19.6., 13.00 – 17.00  Jungschützen-

kurs
Sa., 19.6., 17.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 23.6., 18.30 – 20.30  Freie Uebung
Sa., 26.6., 10.00 – 20.30  Eidg. Schüt-

zenfest
Mi., 30.6., 18.30 – 20.30  Freie Uebung
Mi., 11.8., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Sa., 14.8., 08.00 – 12.00  Obligatori-

sches
Mi., 18.8., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 25.8., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 1.9., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 8.9., 16.00 – 18.00   Schüler-

schiesskurs
Mi., 8.9., 18.00 – 20.00  Freie Uebung
Mi., 15.9., 16.00 – 18.00  Schüler-

schiesskurs
Mi., 15.9., 18.00 – 20.00  Freie Uebung 
Mi., 22.9., 16.00 – 18.00  Schüler-

schiesskurs
Mi., 22.9., 18.00 – 20.00  Freie Uebung 
Sa., 2.10., 14.00 – 20.00  Ausschiesset
So., 3.10., 10.00 – 20.00  Ausschiesset

Schiesspublikation 2021
Feldschützen Kandergrund

Schiessplatz 300 m in Mitholz

Jungschützenkurs
Sa. 24. April, 13.00 – 17.00 Uhr
Sa. 1. Mai, 13.00 – 17.00 Uhr
Sa. 8. Mai, 13.00 – 17.00 Uhr
Sa. 5. Juni, 13.00 – 17.00 Uhr
Sa. 12. Juni, 13.00 – 17.00 Uhr
Sa. 19. Juni, 13.00 – 17.00 Uhr

Obligatorische Bundesübungen:
Sa. 24. April, 17.00 – 20.00 Uhr
Sa. 1. Mai, 17.00 – 20.00 Uhr
Fr. 27. Aug., 18.00 – 20.00 Uhr
Sa. 28. Aug., 17.00 – 20.00 Uhr 

Freie Übungen:
Jeweils am Samstag:
8. Mai, 17.00 – 20.00 Uhr
5. Juni, 17.00 – 20.00 Uhr
12. Juni, 17.00 – 20.00 Uhr

Jeweils am Mittwoch:
5. Mai, 18.00 – 20.00 Uhr
11. Aug., 18.00 – 20.00 Uhr
6. Okt., 17.00 – 19.00 Uhr

Triathlon:
Sa. 19. Juni, 17.00 – 20.00 Uhr

Eidgenössisches Schützenfest:
Fr. 2. Juli,  10.00 – 12.00 Uhr, 

13.00 – 20.00 Uhr
Sa. 3. Juli,  10.00 – 12.00 Uhr, 

13.00 – 20.00 Uhr

Vereinswettkampf:
Sa. 21. Aug., 14.00 – 20.00 Uhr

Ausschiessen:
Sa. 9. Okt., 13.00 – 18.00 Uhr

Herbstschiessen:
Sa. 16. Okt.,  10.00 – 12.00 Uhr, 

13.00 – 18.00 Uhr

Schiessplatz
Kandersteg
Schiesspublikation 2021
Obligatorisches Programm
Samstag, 17. April, 16.00 – 18.00
Mittwoch, 5. Mai, 18.00 – 20.00
Mittwoch, 12. Mai, 18.00 – 20.00
Samstag, 21. August, 17.00 – 19.00 

Freie Übungen
Samstag, 17., 24. April, 16.00 – 20.00
Samstag, 5. Juni, 18.00 – 20.00
Vom 21. April bis 2. Juni wird jeden 
Mittwoch von 18.00 bis 20.00 Uhr 
eine freie Übung durchgeführt.

Feldschiessen
Freitag, 28. Mai, 15.00 – 20.00
Samstag, 29. Mai, 15.00 – 19.00

Vancouverschiessen
Samstag, 15. Mai, 16.00 – 20.00
Mittwoch, 19. Mai, 18.00 – 20.00

Anschiesset
Samstag, 1. Mai, 16.00 – 20.00
Samstag, 8. Mai, 16.00 – 20.00

Jungschützenkurs
Samstag, 17. April, 14.00 – 16.00
Samstag, 24. April, 14.00 – 16.00
Samstag, 8. Mai, 14.00 – 16.00
Samstag, 15. Mai, 14.00 – 16.00

SG Kandersteg

Umgebungsarbeiten • Belagsarbeiten/Strassenbau • Kanalisation/Entwässerung • Fassadenbau
Werkleitungsbau • Sanierungen/Renovationen • Kundenmaurer • Beton schneiden • Wasserbau
Kernbohrungen • Kanalfernsehaufnahmen • Kanalspülungen • Winterdienst • Kundendienst

Stefan Zurbuchen
079 418 54 84
info@zurbuchenbau.ch 
zurbuchenbau.ch

Mit Stolz und 
Leidenschaft.

 Kundenmaurer
Vom umgefahrenen Sockel bis zum 
schad haften Kamindeckel sanieren wir 
alles, was unsere Handwerkskunst erlaubt.

Bei uns stehen Qualität und Kunden
zufriedenheit an erster Stelle. 

Ihr kompetenter Partner seit 1976.
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OPTIN

Am Verkaufswochenende der Firma 
Top Camp AG vom 17. und 18. April 
2021 fi nden Campingfreunde attrak-
tive Lager- und Mietfahrzeuge von 
neun verschiedenen Marken. Und im 
neuen Campingshop gibt es 10 Pro-
zent Rabatt auf Zubehör.

Frühling, Fernweh, Fahren: Wie könnte 
man diese drei Begriffe besser unter einen 
Hut bringen als mit Campingferien? An 
der Fabrikstrasse 21 in Interlaken beginnt 
die grosse Reise, die Firma Top Camp AG 
vertritt mit den renommierten Marken 
Carthago, Dethleffs, Knaus, Sunlight, 
Weinsberg, Malibu, Globecar und Fendt 
eine grosse Vielfalt an Marken und Mo-
dellen. Das ganze Jahr hindurch stehen 
bei der Firma Top Camp AG über 100 
Fahrzeuge auf dem Platz, die nur darauf 
warten, von der abenteuerlustigen Kund-
schaft entdeckt zu werden.

Neuer Shop
Die Zeit während des Lockdowns wurde 
von der Firma Top Camp AG genutzt, um 
den Camping-Zubehörshop komplett 

umzugestalten. Am Verkaufswochen-
ende gibt es 10 Prozent Rabatt auf 
 Zubehör! Selbstverständlich steht der 
Kundschaft der neue Onlineshop eben-
falls weiterhin zur Verfügung. Wie 
 gewohnt ist die Firma Top Camp AG 
auch nach dem Kauf eines Wohnmobils 
für die Kundinnen und Kunden da: mit 
 kompetentem Service und einer Werk-
statt für Servicearbeiten, Reparaturen, 
Carrosserieschäden sowie periodische 
Gas- und Dichtheitskontrollen, aber auch 
für den Einbau von Zubehör wie SAT- 
Anlagen, Solarpanels oder Mover. Sie 
möchten sich nicht gleich selbst ein 
Wohnmobil oder einen Wohnwagen 
kaufen, sind sich noch unsicher oder 
möchten einfach einen bestimmten 
Camper testen oder mieten? Kein Prob-
lem, bei der Firma Top Camp AG kann 
man aus über 35 Mietfahrzeugen eines 
auswählen.

Top Camp AG, Fabrikstrasse 21, Interlaken 
Telefon 033 826 40 50, info@topcamp.ch 
www.topcamp.ch

Zeit für ein Abenteuer
MARKTPLATZ / ANZEIGE

Notstand in der Schweiz.  
Gemeinsam für die Schwächsten. 

Spenden Sie jetzt  
30 Franken: SMS mit Text  
CORONA 30 an 227

Corona-Krise


